
Marketing zum Nulltarif ς  
Verkaufen Sie noch oder  

werden Sie  schon empfohlen? 
 
 

άaŜƘǊ ¦ƳǎŀǘȊ ŘǳǊŎƘ ƴŜǳŜ YƻƴǘŀƪǘŜ ǳƴŘ 
DŜǎŎƘŅŦǘǎŜƳǇŦŜƘƭǳƴƎŜƴέ 
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Frederik Malsy 
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BNI-Exekutivdirektor für 

die Region 

Wiesbaden/Mainz 

 
ñMehr Umsatz durch neue 

Kontakte und 

Geschªftsempfehlungenò 
 

 

 

 

 

 

 

 



Agenda 

1.Ihr Nutzen 
2.Empfehlen vs. Verkaufen 
3.Der Empfehlungs-Prozess 
4.Fähigkeiten 
5.NetzWerkZeuge 
6.Kontaktsphären 
7.9ŦŦƛȊƛŜƴǘŜ αbŜǘȊǿŜǊƪǘǊŜŦŦŜƴά 

8.Wirkungsvolle Botschaft 
9.Aktions-Plan 
10.Zusammenfassung 
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Agenda 

1.Ihr Nutzen 
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Agenda 

2.  
Empfehlen  

vs. Verkaufen 
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Agenda 

3. 
 Der Empfehlungs-

Prozess 
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Agenda 

4. 
Fähigkeiten 
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Agenda 

5.  
NetzWerkZeuge 
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Agenda 

6.  
Kontaktsphären 
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Agenda 

7.  
Effiziente 

αbŜǘȊǿŜǊƪǘǊŜŦŦŜƴά 
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Agenda 

8.  
Wirkungsvolle Botschaft 
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Agenda 

9.  
Aktions-Plan 
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Agenda 

10. 
Zusammenfassung 
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Ihr Nutzen 

ÅEmpfehlungs-Prozess 
verstehen    
ÅGutes Netzwerk-Design 
ÅWirkungsvolle Botschaften 
ÅErgebnisse aus 
Empfehlungen mit System 
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Empfehlen vs. Verkaufen 
 - Zitat - 
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αWŜŘŜǊ ǿŜƛǖΣ ǿƛŜ  
wertvoll Empfehlungen sind.  
Doch nur wenige wissen, wie 
Ƴŀƴ ǎƛŜ ŜŦŦŜƪǘƛǾ ŜǊȊŜǳƎǘΦά  
 

Dr. Ivan Misner 



Empfehlen vs. Verkaufen  
αWŅƎŜǊ ϧ {ŀƳƳƭŜǊά 
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Empfehlen vs. Verkaufen  
α{ŅŜƴ ϧ 9ǊƴǘŜƴά 
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Empfehlen vs. Verkaufen  
Faktor 50 
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Empfehlen vs. Verkaufen  
 1:N vs. 1:1 Beziehungen 
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Verkauf 
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Empfehlen vs. Verkaufen  
 1:N vs. 1:1 Beziehungen 
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Empfehlung 
Beziehung 



Der Empfehlungs-Prozess 
 - Zitat - 
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α5ŜǊ {ŎƘƭǸǎǎŜƭ ŦǸǊ 
Geschäfte durch 
Empfehlungen ist 
gegenseitige Unterstützung 
und der Aufbau von 
.ŜȊƛŜƘǳƴƎŜƴΦά  
 

Dr. Ivan Misner 



 

ÅPhase 1: Sichtbarkeit 

ÅPhase 2: 
Glaubwürdigkeit 
ÅPhase 3: Profitabilität 

Der Empfehlungs-Prozess 
 Das SGP-Prinzip 
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Fähigkeiten 
 - Zitat -  
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α5ƛŜ ŜǊǎǘŜ wŜƎŜƭ ŦǸǊ 
hervorragendes Networking 
ist mehr eine Einstellung: Es 
ist eine Lebensphilosophie 
und eine gute Art, Geschäfte 
Ȋǳ ƳŀŎƘŜƴΦά  
 

Dr. Ivan Misner 



1)Positive Einstellung 
2)Interesse zeigen 
3)Fragetechniken 
4)Kompetentes 
Netzwerken 
5)Hilfsbereitschaft 
6)Präsentations-Skills 

Fähigkeiten 
 Überblick 
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NetzWerkZeuge 
 - Zitat -  
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α5ƛŜ ȊǿŜƛǘŜ wŜƎŜƭ ŦǸǊ 
hervorragendes 
Networking:  Lernen Sie, 
Ihre Networking-Tools 
ǿƛǊƪǎŀƳ ŜƛƴȊǳǎŜǘȊŜƴΦά  
 

Dr. Ivan Misner 



 

1)Visitenkarten 
2)Visitenkarten-Etuis 
3)Visitenkarten TOP 50 
4)Pin Ihrer Organisation 
5)Namensschild 
6)Bonbons für Atem 
7)Erfolgsmessungs-Tools  
8)(Organizer, z.B. Handy) 

NetzWerkZeuge 
 - Checkliste -  
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