Marketing zum Nulltarifc
Verkaufen Sie noch oder
werden Sie schon empfohlen?
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Frederik Malsy —

BNI-Exekutivdirektor fur
die Region
Wiesbaden/Mainz

ANnMehr Umsatz doZU
W Kontakte und
M Gesch2ftsempfet
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1.Ihr Nutzen

2.Empfehlen vs. Verkaufen

3.Der Empfehlungg’rozess

4. Fahigkeiten

5.NetzWerkZeuge

6.Kontaktspharen
TOFFATASYGS abSial
8.Wirkungsvolle Botschaft
9.Aktions-Plan
10.Zusammenfassung
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2.
Empfehlen
vS. Verkaufen
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3.
Der Empfehlungs
Prozess

Changing the Way the World Does Business™

®



americas europe africa asia australasia

4,
Fahigkelten
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5.
NetzWerkZeuge
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6.
Kontaktspharen

Changing the Way the World Does Business™

®



americas europe africa asia australasia

/.
Eflelente

ab Sl

Changing the Way the World Does Business™

g SN

®



americas europe africa asia australasia

8.
Wirkungsvolle Botschatft
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0.
Aktions-Plan
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10.
Zusammenfassung

Changing the Way the World Does Business™

®



americas europe africa asia australasia

e -

®

AEmpfehlungsProzess
verstehen

AGutes NetzwerkDesign
Anirkungsvolle Botschaften
AErgebnisse aus
Empfehlungen mit System
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wertvoll Empfehlungen sind.
Doch nur wenige wissen, wie
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Dr. lvan Misner
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Erichlen vs. Verkaufen
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Empfehlung
Beziehung
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Geschafte durch
Empfehlungen ist
gegenseitige Unterstutzun
und der Aufbau von
ST ASKdzy 3Sy o

Dr. lvan Misner
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MPhase 2:
Glaubwdurdigkeit
Ahase 3: Profitabili
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hervorragendes Networking

Ist mehr eine Einstellung: Es
Ist eine Lebensphilosophie
und eine gute Art, Geschafte
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Dr. lvan Misner
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1)Positive Einstellung
2)Interesse zeigen
3)Fragetechniken
4)Kompetentes
Netzwerken
5)Hilfsbereitschatft
6)PrasentationsSkills
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a5AS T 6SAGS
hervorragendes
Networking: Lernen Sie,
Ihre NetworkingTools
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1)Visitenkarten
2)VisitenkartenEtuis
3)Visitenkarten TOP 50
4)Pin Ihrer Organisation
5)Namensschild
6)Bonbons fur Atem
7)Erfolgsmessung3ools
8)(Organizer, z.B. Handy)
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